In 24 Stunden zu deinem digitalen
Produkt mit KI

In dieser Schritt-fUr-Schritt-Anleitung erfahrst du, wie du als Creator, Coach oder Experte mit drei speziell
entwickelten KI-Prompts in Rekordzeit deine Nische, Positionierung und Produkt-Idee findest. Statt monatelanger
Brainstormings und Technik-Stress kannst du mit diesen Techniken in nur 20 Minuten Klarheit gewinnen und den
Grundstein fur dein digitales Business legen. Diese Anleitung zeigt dir nicht nur die prazisen Prompts, sondern erklart
auch, warum sie funktionieren und wie du sie optimal einsetzt, wahrend du gleichzeitig 100% authentisch bleibst.



Warum KI dein Game-Changer ist

Kennst du das? Du willst ein digitales Produkt erstellen,
aber bleibst bei den grundlegenden Fragen stecken:
Was ist eigentlich mein Thema? Wer genau ist meine
Zielgruppe? Und welches Produkt sollte ich zuerst
anbieten?

Die meisten Creator, Coaches und Experten verbringen
Monate mit diesen Fragen und kommen oft nicht zu
einem befriedigenden Ergebnis. Sie verfangen sich in
einem endlosen Kreislauf aus Zweifeln, Recherchen und
Neuausrichtungen. Doch hier kommt die gute
Nachricht: Du brauchst keine Monate - du brauchst
Klarheit, und die kannst du mit den richtigen
Werkzeugen in erstaunlich kurzer Zeit gewinnen.

Mit Kl als deinem personlichen Sparringspartner ist es
maoglich, innerhalb von nur 20 Minuten entscheidende
Erkenntnisse zu gewinnen, die dir sonst Wochen oder
Monate an Brainstorming gekostet hatten. Die

kiinstliche Intelligenz analysiert deine Starken, erkennt [)  Wichtig: Ki ersetzt nicht deine Persénlichkeit
Marktchancen und hilft dir, die Uberschneidung und Expertise. Sie funktioniert als

zwischen deinen Fahigkeiten und den Bedurfnissen Ideenverstarker und Brainstorming-Buddy,
zahlungsbereiter Zielgruppen zu identifizieren. wahrend du die finale Entscheidung triffst, was

zu dir passt und authentisch ist.

Der Unterschied zwischen erfolgreichen digitalen Creatorn und solchen, die nie Uber die Planungsphase
hinauskommen, liegt oft nicht im Wissen oder den Fahigkeiten, sondern in der Entscheidungsgeschwindigkeit und
Klarheit. Mit den drei prazisen Prompts, die du gleich kennenlernst, kannst du diesen Prozess dramatisch
beschleunigen und dabei trotzdem sicherstellen, dass die Ergebnisse zu deiner einzigartigen Personlichkeit und
deinen Starken passen.



Die 3-Schritte-Methode im Uberblick

Bevor wir in die einzelnen Prompts einsteigen, lass uns verstehen, wie der Gesamtprozess funktioniert. Die Methode
folgt einem logischen Aufbau, bei dem jeder Schritt auf dem vorherigen aufbaut und dich néaher an dein fertiges
digitales Produkt bringt.

Schritt 3:

Schritt 2: Nische & Produktformat
Schritt 1: Dein Thema Positionierung bestimmen
finden validieren Wahle das optimale Format fur
|dentifiziere die perfekte Verfeinere dein Thema zu einer dein erstes digitales Produkt, das
Uberschneidung zwischen deiner klaren Nische und entwickle eine sich leicht erstellen lasst, aber
Expertise, deiner Leidenschaft magnetische Positionierung, die gleichzeitig hohen Wert fir deine
und echter Marktnachfrage. dich von der Masse abhebt und Zielgruppe bietet.
Dieser Schritt legt das dein Marketing vereinfacht.

Fundament fur alles Weitere.

Diese drei Schritte sind sorgfaltig aufeinander abgestimmt und fuhren dich von einer vagen Idee zu einem konkreten,
umsetzbaren Produktkonzept. Das Besondere an unserer Methode: Sie nutzt die Starken von Kl fur kreative
Vorschlage und Analysen, wahrend du die Kontrolle Uber die Richtung behaltst.

"Die KI-Prompts sind so konzipiert, dass sie nicht generische Antworten liefern, sondern mal3geschneiderte Ideen,
die zu deiner individuellen Situation passen und sofort umsetzbar sind."

Der SchlUssel zum Erfolg liegt in der Qualitat der Prompts. Ein durchschnittlicher Prompt liefert durchschnittliche
Ergebnisse, aber die drei hochoptimierten Prompts, die du gleich kennenlernst, wurden speziell entwickelt, um
tiefgreifende Einsichten zu liefern und dich schnell voranzubringen.



Prompt 1: Dein perfektes Thema finden

Warum das Thema so entscheidend ist

@ Der Prompt im Detail
Das richtige Thema ist das Fundament deines digitalen

Businesses. Es bestimmt, mit welchen Inhalten du dich "Du bist ein erfahrener Digital-Business-
jahrelang beschaftigen wirst, welche Kunden du Coach. Analysiere meine bisherigen

anziehst und wie motiviert du bei der Sache bleibst. Ein Erfahrungen, Interessen, Erfolge und

falsch gewéahltes Thema fiihrt fast zwangslaufig zum Fahigkeiten und finde mindestens 7 profitable
Scheitern - entweder weil du das Interesse verlierst Themen, in denen ich anderen helfen kann.
oder weil keine zahlungsbereite Zielgruppe existiert. Bitte beantworte diese Fragen zuerst, bevor

du die Liste erstellst:
Der Schlussel liegt darin, die perfekte Balance zwischen

drei Faktoren zu finden: e Was sind meine Top-3 Expertisen?

: . e Welche Probleme habe ich in meinem
e Deine Expertise und Erfahrung

Leben gelost, die fur andere wertvoll sind?

e Deine genuine Leidenschaft fur das Thema ) , , ,
e Wo uUberschneiden sich meine Interessen

e Eine nachweisbare Marktnachfrage = sl lEn e e e

Prompt 1 ist darauf ausgelegt, genau diese e In welchen Bereichen gibt es eine
Uberschneidung zu identifizieren, indem er die KI zahlungsbereite Zielgruppe?
zwingt, deine personliche Geschichte zu analysieren _ - o
_ , Dann gib mir die Antwort in einer Tabelle:
und mit Markttrends abzugleichen. , ,
Thema | Warum profitabel | Zielgruppe |

Erste Produktidee."

Warum dieser Prompt so wirkungsvoll ist

Personliche Analyse Marktorientierung Sofortige Produktideen
Der Prompt zwingt die Kl, deine Durch die explizite Frage nach Du erhaltst nicht nur
individuelle Geschichte zu Markttrends und Themenvorschlage, sondern
analysieren, statt allgemeine zahlungsbereiten Zielgruppen auch gleich erste konkrete
Trends oder Buzzwords zu verhindert der Prompt, dass du Produktideen dazu, das
nennen. Dadurch erhaltst du eine reine "Hobby-Idee" ohne beschleunigt den gesamten
Vorschlage, die zu deinem wirtschaftliches Potenzial Prozess erheblich.

einzigartigen Hintergrund entwickelst.

passen.

Nach der Anwendung dieses Prompts wirst du eine Ubersichtliche Tabelle mit mindestens sieben vielversprechenden
Themen haben, aus denen du das fur dich passendste auswahlen kannst. Diese Tabelle dient als Ausgangspunkt far
den nachsten Schritt: die Validierung und Verfeinerung deiner Nische.



Prompt 2: Nische & Positionierung
validieren

Warum eine klare Nische entscheidend ist

Einer der haufigsten Fehler bei digitalen Produkten ist eine zu breite Positionierung. "Ich helfe allen bei XY" klingt
zwar verlockend, weil du niemanden ausschlieBen mdchtest, fuhrt aber paradoxerweise dazu, dass sich niemand
wirklich angesprochen fuhlt. Je spezifischer deine Nische, desto einfacher wird dein Marketing und desto héher sind
deine Erfolgschancen.

Eine prazise Nische ermaoglicht dir:

Dich als Experte fur ein bestimmtes Problem zu positionieren
e Deine Marketingbotschaften viel zielgerichteter zu formulieren
e Hohere Preise zu rechtfertigen, da du spezifische Losungen anbietest

e Leichter gefunden zu werden, da du fur konkrete Suchbegriffe relevant bist

"Wenn du fur jeden sprichst, sprichst du fur niemanden. Eine klare Nische ist nicht limitierend - sie ist befreiend."

& Prompt 2 im Detail
"Analysiere mein Thema [THEMA] und gib mir 5 spezifische Nischenideen. Fur jede Nische beantworte:

e Wer ist die Zielgruppe (so konkret wie moglich)?

e Was sind ihre grof3ten 3 Probleme?

e Welches Endergebnis wollen sie wirklich?

e Welche Emotion treibt sie an?

e Welches Produktformat passt am besten fur diese Zielgruppe und warum?

Liefere die Antwort in einer Tabelle: Nische | Zielgruppe | 3 Hauptprobleme | Endergebnis | Emotion |
Bestes Produktformat."

Die Starken dieses Prompts

—0—— —0 — —0—

Psychologische Tiefe Mehrwert-Fokus Format-Empfehlungen
Der Prompt geht Uber Durch die Frage nach den Die Kl schlagt direkt passende
oberflachliche Demografiedaten Hauptproblemen und dem Produktformate vor, die zu den
hinaus und erforscht die gewunschten Endergebnis spezifischen Bedurfnissen und
emotionalen Treiber und erkennst du sofort, wo du Gewohnheiten der Zielgruppe
tieferen Motivationen deiner echten Mehrwert bieten kannst passen, das spart dir viel
Zielgruppe. Diese und welche Versprechen bei Grubelei und Unsicherheit.
psychologischen Erkenntnisse deiner Zielgruppe am besten

sind Gold wert fur dein ankommen werden.

Marketing.

Nach der Anwendung dieses Prompts hast du funf konkrete Nischenoptionen, aus denen du die fur dich
uberzeugendste auswahlen kannst. Diese bildet dann die Grundlage fur den dritten und letzten Schritt: die
Bestimmung deines optimalen Produktformats.



Prompt 3: Dein optimales Produktformat

bestimmen

Warum das richtige Format
entscheidend ist

Die Wahl des falschen Produktformats ist einer der
Hauptgrinde, warum digitale Produkte scheitern. Viele
Anfanger versuchen, gleich einen umfangreichen
Online-Kurs zu erstellen, was Wochen oder Monate
dauern kann - und verlieren unterwegs die Motivation.
Andere wahlen ein Format, das nicht zu den
Bedurfnissen ihrer Zielgruppe passt.

Das optimale Produktformat fur dein erstes digitales
Angebot sollte zwei Kriterien erfullen:

1. Es muss sich schnell und einfach erstellen lassen,
damit du rasch starten kannst

2. Es muss einen hohen Wert fir deine Zielgruppe
bieten, damit du Erfolge und Einnahmen generierst

Prompt 3 hilft dir genau dabei - die perfekte Balance
zwischen Umsetzbarkeit und Kundenwert zu finden.

@ Prompt 3 im Detail

L— = L p COACHING ‘

ONLINE
COURSE

CALL onO

/N Haufiger Fehler

Viele Creator wahlen ein zu komplexes
Format fur ihr erstes Produkt und bleiben
dann in der Erstellungsphase stecken. Starte
lieber mit etwas Einfacherem und baue
darauf auf!

"Ich mochte fur meine Zielgruppe aus der Nische [NISCHE] ein digitales Produkt erstellen. Gib mir 3
Produktideen, die sich leicht erstellen lassen, aber hohen Nutzen haben. Fir jede Produktidee

beantworte;

e Warum ist dieses Format optimal fur meine Zielgruppe?

e Was ist das klare Hauptversprechen (in einem Satz)?

e Wie sieht ein konkreter Aufbau aus (mit 5 Kapiteln/Modulen)?

e Welche Bonus-ldee kann ich hinzufiigen, um den Wert zu erhéhen?

Bitte liefere die Antwort in einer Tabelle: Produktformat | Warum optimal | Hauptversprechen | Aufbau (5

Punkte) | Bonus."

Was diesen Prompt so effektiv macht

Vorteil

Konkrete Produktstrukturen

Gliederungen und
Inhaltsverzeichnisse

Klare Wertversprechen

du fur dein Marketing nutzen

kannst

Bonus-ldeen

Wert deines Angebots steigern

Auswahlmaoglichkeiten
Auswahl

Beschreibung

Du erhaltst sofort umsetzbare

Pragnante Hauptversprechen, die

Zusatzliche Elemente, die den

Drei verschiedene Optionen zur

Warum wichtig

Du kannst direkt mit der
Erstellung beginnen, ohne bei Null
anzufangen

Erleichtert die Kommunikation des
Kundennutzens dramatisch

Erhdht die Attraktivitat und
rechtfertigt héhere Preise

Du kannst das Format wahlen, das
am besten zu dir und deinen
Fahigkeiten passt

Nach der Anwendung von Prompt 3 verfugst du Uber drei vollstandig ausgearbeitete Produktkonzepte mit Struktur,

Werbeversprechen und Bonus-Ideen. Alles, was du jetzt noch tun musst, ist das fur dich passendste Format

auszuwahlen und mit der Erstellung zu beginnen.



Authentisch bleiben trotz KI-
Unterstutzung

Eine berechtigte Sorge beim Einsatz von KI fur die "Kl ist kein Ersatz fiir deine Persénlichkeit, sondern
Geschaftsentwicklung ist die Frage nach der ein Werkzeug, das dir hilft, dein Bestes zu zeigen.
Authentizitat. Niemand mochte ein generisches Produkt Die K| liefert die Rohdiamanten - du schleifst sie zu
anbieten, das keinen persdnlichen Bezug hat oder nicht einem Schmucksttick, das perfekt zu dir passt.”
zur eigenen Personlichkeit passt. Die gute Nachricht: Kl

richtig eingesetzt verstarkt deine Authentizitat, anstatt Denke daran: Deine personlichen Erfahrungen, deine
sie zu ersetzen. einzigartige Perspektive und deine individuelle Art zu

. . oL kommunizieren sind deine grof3ten Starken. Die KI hilft
Wie du deine Authentizitat wahrst dir lediglich, diese Starken strukturierter und

zielgerichteter einzusetzen.

Betrachte KI als Katalysator

Die Kl generiert Ideen und beschleunigt deinen
Denkprozess, aber du triffst die finalen
Entscheidungen. Sie ist wie ein Brainstorming-
Partner, der nie mude wird - nicht wie ein Ersatz
far deine Expertise.

Prufe die Ergebnisse kritisch

Stelle bei jeder Idee die Frage: "Passt das zu mir? | - U,
Kann ich das authentisch vermitteln? Habe ich | T >
hierzu relevante Erfahrungen?" Wenn die Antwort
nein lautet, streiche diese Idee, egal wie
vielversprechend sie klingt.

Reichere mit personlichen
Geschichten an

FUge bei der Erstellung des Produkts deine eigenen
Geschichten, Beispiele und Erfahrungen hinzu.
Diese personlichen Elemente machen dein
Angebot einzigartig und unkopiebar.

Praktische Tipps zur Personalisierung der KI-Ergebnisse

e Passe die Sprache an: Uberarbeite die Formulierungen so, dass sie deinem naturlichen Sprachstil entsprechen
e Erganze Beispiele: Fuge konkrete Beispiele aus deiner eigenen Praxis oder Erfahrung hinzu
e Streiche Irrelevantes: Entferne Vorschlage, die nicht zu deinen Werten oder deiner Vision passen

e Kombiniere Ideen: Nimm Elemente aus verschiedenen Vorschlagen und schaffe etwas Neues daraus

Mit dieser ausgewogenen Herangehensweise nutzt du die Effizienz und analytische Starke der KI, wahrend du
gleichzeitig deine Authentizitat und personliche Note bewahrst. Das Ergebnis: Ein digitales Produkt, das sowohl
marktorientiert als auch zutiefst personlich und einzigartig ist.



Von der Idee zur Umsetzung: Typische
Hurden

Herzlichen Gluckwunsch! Wenn du die drei Prompts genutzt hast, verfugst du jetzt Uber ein klares Thema, eine
definierte Nische und ein optimales Produktformat. Doch an dieser Stelle scheitern leider viele angehende digitale
Unternehmer - nicht an mangelnden Ideen, sondern an der praktischen Umsetzung.

Die zwei groliten Stolpersteine

Analytics  Integrations.

Dashboard

Technik-Chaos Insellosungen

Die technische Umsetzung eines digitalen Produkts kann  Viele Creator setzen auf verschiedene Tools fur

uberwaltigend sein. Von der Erstellung einer unterschiedliche Aspekte ihres Business: ein

Landingpage Uber die Einrichtung von Zahlungssystemen Landingpage-Builder hier, ein Zahlungsanbieter dort,

bis hin zur Bereitstellung der Inhalte - es gibt zahlreiche  eine E-Mail-Marketing-Plattform woanders. Diese

technische Hurden, die dich ausbremsen kénnen. Inselldsungen fuhren zu Ineffizienz, hoheren Kosten und
Integrationsalbitremen.

Typische technische Herausforderungen ohne All-in-One-Losung

Landingpage erstellen

Zahlungssystem einrichten

Mitgliederbereich...

E-Mail-Marketing...

Automatisierungen...

0 3 6 9

Die Folgen dieser Herausforderungen sind oft fatal: Viele bleiben im ewigen Planungsmodus stecken, investieren
Hunderte Euro in verschiedene Tools und sind trotzdem Uberfordert. Am Ende steht ein digitales Produkt, das nie
das Licht der Welt erblickt oder so viel Zeit und Energie in Anspruch genommen hat, dass die anfangliche
Begeisterung langst verflogen ist.

"Der Unterschied zwischen einer Million Euro Idee und einem erfolgreichen Unternehmen liegt nicht in der
Qualitat der Idee, sondern in der Fahigkeit, sie schnell und effektiv umzusetzen."

Um diese HUrden zu Uberwinden, brauchst du eine integrierte Losung, die dir die technische Komplexitat abnimmt
und dir erlaubt, dich auf das zu konzentrieren, was du am besten kannst: dein Wissen und deine Expertise mit deiner
Zielgruppe zu teilen.



Die Losung: alfima

Warum eine integrierte Losung entscheidend ist

Der effektivste Weg, um die im vorherigen Abschnitt beschriebenen technischen Hirden zu Uberwinden, ist die
Nutzung einer All-in-One-Plattform wie alfima. Anstatt funf bis sechs verschiedene Tools zu kombinieren, bekommst
du alles, was du brauchst, in einem einzigen, nahtlos integrierten System.

Die Vorteile liegen auf der Hand:

e Zeiteinsparung: Keine muhsame Einarbeitung in mehrere verschiedene Systeme
o Kosteneffizienz: Ein monatlicher Preis statt mehrerer Abonnements
 Nahtlose Integration: Alle Komponenten arbeiten perfekt zusammen

e Einfachere Fehlersuche: Bei Problemen gibt es nur einen Ansprechpartner

e Konsistentes Kundenerlebnis: Einheitliches Design und Nutzererfahrung

78% 657%

Zeitersparnis Kostensenkung
bei der technischen Umsetzung im Vergleich zu Einzel- gegenUber der Nutzung separater Losungen fur jede
Tools Funktion

Was alfima bieten

Website & Landingpages

@ Professionelle Landingpages und Verkaufstrichter, die ohne technisches Wissen erstellt werden kdnnen
und optimale Konversionsraten erzielen.

Zahlungsabwicklung

= Integrierte Zahlungssysteme fur Einmalzahlungen und Abonnements, inklusive automatischer
Rechnungserstellung und Steuerberechnung.

Mitgliederbereich

&] Geschutzter Bereich fur deine Kursinhalte, E-Books, Videos und andere digitale Produkte, mit einfacher
Zugangsverwaltung.

E-Mail-Marketing

&M Automatisierte E-Mail-Sequenzen und Newsletter-Funktionen zur Pflege deiner Kundenkontakte und fur
Follow-up-Verkaufe.

Kalender & Termine

6 Buchungssystem fur Coaching-Calls, Webinare oder andere Termine, synchronisiert mit deinem
personlichen Kalender.

Analytics & Reporting

@ Ubersichtliche Auswertungen zu Verkaufen, Besucherzahlen, Konversionsraten und anderen wichtigen
Geschaftskennzahlen.

Der Wert von personlichem Support

Neben den technischen Funktionen ist besonders fur Einsteiger der personliche Support entscheidend. Eine wirklich

wertvolle Plattform bietet nicht nur technische Unterstutzung, sondern auch strategische Beratung und Hilfe bei der
Umsetzung.

© Optimaler Support umfasst:

e Personliches Onboarding mit individueller Beratung

e Schnelle Hilfe bei technischen Fragen Uber Chat oder Telefon

e Regelmalige Live-Sprechstunden fur komplexere Anliegen

e Umfangreiche Wissensdatenbank mit Tutorials und Anleitungen

e Community zum Austausch mit anderen Nutzern

Mit der richtigen All-in-One-Plattform kannst du dich vollstandig auf die Erstellung deiner Inhalte und die Betreuung
deiner Kunden konzentrieren, wahrend die technischen Aspekte nahtlos im Hintergrund funktionieren. Das ist der
Schlussel, um von der Idee zur erfolgreichen Umsetzung zu gelangen - ohne dabei in technischen Details stecken zu
bleiben.



Dein Aktionsplan: Die nachsten Schritte

Du hast jetzt alle Werkzeuge an der Hand, um dein eigenes digitales Produkt in Rekordzeit zu entwickeln. Hier ist dein
konkreter Aktionsplan, um von der Idee zur Umsetzung zu gelangen:

1: Thema identifizieren 1

Wende Prompt #1 an, um deine profitabelsten
Themen zu identifizieren. Wahle das Thema,
das am besten zu deiner Expertise, 9

, 2: Nische definieren
Leidenschaft und Marktnachfrage passt.

. . Nutze Prompt #2, um fur dein gewahltes
AT S Wl Thema die optimale Nische zu finden.

Analysiere die Zielgruppen, Probleme und
3: Produktformat festlegen 2 emotionalen Treiber.

Setze Prompt #3 ein, um das ideale Zeitaufwand: 5 Minuten
Produktformat zu bestimmen. Wahle das
Format, das du am schnellsten erstellen kannst

und das deinen Kunden den grof3ten Nutzen 4 4: Produkt erstellen

bietet.

Erstelle den Inhalt deines Produkts basierend
Zeitaufwand: 15 Minuten auf der Struktur aus Prompt #3. Erganze

personliche Geschichten, Beispiele und
5: Technische Umsetzung 5 Ubungen.

Richte dein alfima Account ein. Erstelle deine Zeitaufwand: 2-3 Stunden
Landingpage, Zahlungssystem und

Mitgliederbereich fur dein digitales Produkt.
§) 6: Launch!

Veroffentliche dein Produkt und starte deine

Zeitaufwand: 30 Minuten

erste Marketingkampagne. Feiere diesen
wichtigen Meilenstein!

Zeitaufwand: 1-2 Stunden

Bleib dran und skaliere

Nach dem Launch ist es wichtig, Feedback zu sammeln, dein Angebot zu verfeinern und kontinuierlich zu verbessern.
Hore auf deine ersten Kunden und passe dein Produkt entsprechend an. Mit der Zeit kannst du weitere Produkte
entwickeln oder dein bestehendes Angebot ausbauen.

"Der beste Zeitpunkt, um dein digitales Produkt zu starten, war vor einem Jahr. Der zweitbeste Zeitpunkt ist jetzt.
Nutze die Kraft der Kl, um schneller voranzukommen, als du es je fur méglich gehalten hattest."

[J Kostenloser Testlauf

Um deinen Start zu erleichtern, bietet alfima eine 14-tagige kostenlose Testphase an. Wahrend dieser Zeit
kannst du alle Premium-Funktionen nutzen und dein erstes digitales Produkt vollstandig aufbauen - ohne
Risiko und ohne Verpflichtung. Geh jetzt auf https://alfima.io/ .

Entscheide dich jetzt

Der entscheidende Unterschied zwischen erfolgreichen digitalen Unternehmern und denen, die nur davon traumen,
ist das Handeln. Mit den drei KI-Prompts und der richtigen technischen Plattform hast du alles, was du brauchst, um
den ersten Schritt zu machen.

Nutze die Prompts noch heute, finde deine Nische und starte dein erstes digitales Produkt. In nur 10 Tagen kdnntest

du bereits dein erstes Produkt auf dem Markt haben und die Grundlage fur dein digitales Business legen.

Jetzt kostenlos testen



https://alfima.io/
https://alfima.io/

